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Evaluacion de Practicas Individuales.

TECNICAS DE EXPRESION ORAL.

NOTA:

Este cuestionario y formulario a la vez, lo usamos en el Taller de Técnicas de
Expresion Oral que impartimos en la U-Ventas, para que los compaferos
(unos diez, maximo) de quien esta adelante haciendo la practica, le
“califiquen” diferentes habilidades. Al terminar su participacion, él recibe
unos 10 formularios como éste, que le ayudaran luego a mejorar sus nuevas
habilidades como expositor ante grupos. Esperamos que le sirva en su
empresa. Olman Martinez.

PARA:

DE:

Mi retroalimentacién para el mejoramiento de sus Técnicas de Proyeccion de Imagen
Ejecutiva ante grupos, son las siguientes:

FORMA:

01. Presentacion personal (Empaque).

Regular. Bueno. Excelente.

1 ]2 |3 4 ]5 |6 |7 |8 J9]10

02. Manejo escénico (control del espacio fisico).

Regular. Bueno. Excelente.

1 ]2 [3 |4 |5 |6 |7 |8 [o9]10

03. Correcto uso de recursos escénicos (micréfonos, pizarras, impresos).

Regular. Bueno. Excelente.

1 ]2 [3 ]4 |5 |6 |7 |8 [o9]10

04. Emple6 recursos “teatrales” para captar la atencién del publico.

Regular. Bueno. Excelente.

1 [2 ]34 ]s5]6 J7 |8 Jo]10




05. Su expresion corporal (kinésis y proxémica) fue adecuada y energética.

06. Logré manejar adecuadamente el tiem

07.Se le not6 seguro y en control de su “miedo escénico”.

USO DE LA VOZ:

Regular. Bueno. Excelente.
1 ]2 |3 4 ]5 |6 |7 |8 J9]10
0 asignado. (Lo distribuy6 bien.)

Regular. Bueno. Excelente.
1 ]2 [3 ]4 |5 |6 |7 |8 [o9]10

Regular. Bueno. Excelente.
1 [2 ]34 ]s5]6 J7 |8 Jo]10

08. Logro proyectar su voz a todo el auditorio. (Empled el “chorro de agua”.)

09. Proyectd una modulacion de voz adecuada durante su presentacion.

Regular. Bueno. Excelente.
1 [2 ]34 ]s5]6 J7 |8 Jo9]10
Regular. Bueno. Excelente.
1 |2 [3 ]4 |5 |6 |7 |8 [o]10

10. Mantuvo una velocidad adecuada que permitié a su

audiencia seguirlo(a).

Regular.

Bueno.

Excelente.

1 ]2 |3

4 |5 |6 |7

8 Jol10

11. Su dicciéon fue adecuada (pronuncié bien las palabras y se le entendié bien todo

lo que dijo).

LA MIRADA:

Regular.

Bueno.

Excelente.

1 [2 [3

4 |5 |6 |7

8 |9]10

12. Hizo contacto visual adecuado con toda su audiencia. (Empleé el “chorro de

luz”.)

FONDO:

13. Se percibié que conocia bien el tema del que hablé.

14. Logré dejar bien claro ante su audienci

Regular. Bueno. Excelente.
1 ]2 |3 4 ]5 |6 |7 |8 J9]10
Regular. Bueno. Excelente.
1 ]2 |3 |4 ]5 |6 |7 |8 J9]10

a el objetivo

de comunicaciéon que llevaba.

Regular.

Bueno.

Excelente.

1 [2 [3

4 |5 |6 |7

8 [9]10




15. Su apertura fue interesante. (Logro captar la atencion de su audiencia desde el

principio.)

Regular. Bueno. Excelente.
1 |2 [3 |4 |5 |6 |7 |8 [o9]10
16. Repitié durante su presentacion al menos tres veces su mensaje clave.
Regular. Bueno. Excelente.
1 ]2 [3 ]4 |5 |6 |7 |8 [o9]10

17. Usé recursos probatorios fisicos o retéricos para convencer a su audiencia.

Regular.

Bueno.

Excelente.

1

|2 |3

4 |5 |6

[ 7

8 Jol10

18. Su cierre fue memorable. (Resumid, usé una anécdota, una moraleja, o un

recurso similar.)

Regular.

Bueno.

Excelente.

1 |2 |3 |4 |5 |s6

| 7

8 |9]10

RETROALIMENTACION ADICIONAL PARA USTED:

Material original producido por La Universidad de las Ventas.
Baje mas recursos como éste de nuestro website:

http://www.uventas.com



http://www.uventas.com/

